CONSULTATION & RETOURS D’INTERET / SUD DE FRANCE EXPORT
PROGRAMME D’ACTIONS 2011 — FILIERE HIGH-TECH

A renvoyer a:
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Kelvine GOUVERNAYRE

Sud de France Export — Département Multisectoriel

'
DepteE oriel

L’Acropole, 954 av. Jean Mermoz - 34 000 MONTPELLIER multise
Tél. : 04 99 64 29 34 - Fax : 04 99 64 29 37
hightech@suddefrance-export.com

Dans la perspective de notre programme d’actions 2011

pour la filiere HIGH-TECH

Développons ensemble les outils et les leviers pour faciliter votre Business.

Exprimez vos besoins et participez a I'élaboration du programme d’actions 2011 piloté par Sud de France

Export. Ce programme est destiné a toutes les entreprises de la Région et décline un volet spécifique pour les

acteurs du secteur High-Tech dans le cadre du Contrat régional AGIR TIC.

Sud de France Export accompagne les professionnels dans leurs actions de promotion et de prospection

pour :
|

Développer une culture internationale dans les entreprises,

Accroitre |'efficience des prospections,

Stimuler les réseaux et les synergies inter-filieres,

Assurer une communication dynamique et performante de l'offre régionale a I'occasion des
événements clés du secteur.

Afin d’adapter au mieux notre accompagnement a vos attentes 2011, nous vous invitons a compléter et

nous retourner ce document pour le 1°" septembre 2010.
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CONSULTATION & RETOURS D’INTERET / SUD DE FRANCE EXPORT
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Programme d’actions - volet HIGH-TECH
Merci de nous faire part de votre intérét sur les actions pressenties

Les Evenements spécialisés : Salons

Un stand privatif ou une station de travail sur un pavillon collectif régional pour garantir une plus grande
visibilité, accroitre votre notoriété et développer des courants d’affaires.

B MOBILE WORLD CONGRESS - Salon mondial de la téléphonie mobile — Barcelone — 14 au
17 février 2011
O Oui O Non

B INFO SECURITY - Salon professionnel européen de la sécurité - Londres — 27 au 29 avril
2011. Action organisée avec I'appui de la Maison de la Région de Londres pour |'activation
de votre réseau au UK.

O Oui O Non

B INTERNET WORLD UK - Salon professionnel européen de I'Internet- Londres - 10 au 12
mai 2011. Action organisée avec l'appui de la Maison de la Région de Londres pour
I’activation de votre réseau au UK.

O Oui O Non

B E-COMMERCE PARIS - Salon professionnel européen de I’E-business — Paris Porte de
Versailles — Septembre 2011
O Oui O Non

Seriez-vous intéressés par d’autres événements ?
O Oui [ Non
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Les Rendez-vous d’Affaires — FIA (Forum International d’Affaires)

Des rendez-vous B to B pour aller a I'essentiel du business en provoquant des rencontres d’affaires ciblées et
formalisées avec des prospects qualifiés.

B FIA Sud de France Export a l'occasion du DIGIWORLD SUMMIT - rendez-vous
européen des technologies numériques — 16 & 17 Novembre 2011
O Oui O Non

Les Rencontres inter professionnelles

Des ateliers de travail et des rencontres en B to B pour faire converger des compétences multi-filieres afin
de faire naitre des solutions compétitives et conquérir de nouveaux marchés.

B CONNEC SUD (Tous secteurs) - 2° Forum inter-filiéres — Région LR - Juin 2011 - Ateliers de
travail sur des thématiques interfilieres.

O Oui O Non
B RENCONTRE E-COMMERCE (Tous secteurs) - — Région LR — 2°™ trimestre 2011 -
exposition de solutions E-commerce, approche commerciale stratégique, speed démos...
O Oui O Non

Seriez-vous intéressés par d’autres cibles inter-filieres ?

O Logistique O Environnement O Santé
O Agroalimentaire O Vin O Equipement Viti-vinicole
Autres :

Les Missions Pays

Votre étude préalable d’opportunités débouchant sur une mission de terrain pour rencontrer vos
partenaires potentiels.

Précisez vos cibles géographiques prioritaires :
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