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A  r e n v o y e r  à  :  
 

Ke lv ine  GOUVERNAYRE 

S ud de  Fr ance  Export  –  D épar tement  Mult i sector ie l  

L ’Acr opole ,  9 54  av .  Jean Mermoz -  3 4  00 0  MONTP ELL IER 

Té l .  :  0 4  99  6 4  2 9 34  -  Fax  :  0 4  99  64  2 9 37 

en vi ronn emen t@ sudd efran ce-expo rt .com 

 

 

Dans la perspective de notre programme d’actions 2011 
pour la fil ière ENVIRONNEMENT - EAU 

 

Développons ensemble les outils et les leviers pour faciliter votre Business. 
Exprimez vos besoins et participez à l’élaboration du programme d’actions 2011 piloté par Sud de France 

Export. Ce programme est destiné à toutes les entreprises de la Région et décline un volet spécifique pour les 

acteurs du secteur de l’Environnement.  

 

Sud de France Export accompagne les professionnels dans leurs actions de promotion et de prospection 

pour : 

� Développer une culture internationale dans les entreprises, 

� Accroître l’efficience des prospections, 

� Stimuler les réseaux et les synergies inter-filières, 

� Assurer une communication dynamique et performante de l’offre régionale à l’occasion des 

événements clés du secteur. 

 

 
 

Afin d’adapter au mieux notre accompagnement à vos attentes 2011, nous vous invitons à compléter et 

nous retourner ce document pour le   1er septembre 2010. 

 

Raison sociale  :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Act iv i té  de votre société  :  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Adresse  :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

CP  –  V i l le  :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Té l .  :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Fax :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Mai l  :  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

 

Contacts :  

D irecteur   :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Mai l  :  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Resp.  Export  :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

Mai l  :  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
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Programme d’act ions  -  volet  ENVIRONNEMENT 

Merci  de  nous faire part de votre  intérêt  sur les  actions pressenties  
 

 

 

Les Evènements spécialisés : Salons internationaux 
 

Un stand privatif sur un pavillon collectif régional pour garantir une plus grande visibilité, accroître votre 

notoriété et développer des courants d’affaires. 

 

� SIEE POLLUTEC ALGER – Salon International de l’Eau- Alger – 17 au 21 mai 2011 

  � Oui  � Non 

 

� POLLUTEC MAROC – Salon International de l’Environnement –Casablanca - début octobre 

2011 

  � Oui  � Non 

 

� POLLUTEC PARIS– Salon International des équipements, des technologies et des services 

de l'environnement – Paris Villepinte - 29 novembre au 2 décembre 2011 

  � Oui  � Non 

 

 Seriez-vous intéressés par d’autres évènements ? 

  � Oui  � Non 

Si oui précisez :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

 

 

Les Rendez-vous d’Affaires – FIA (Forum International d’Affaires) 

 
 

Des rendez-vous B to B pour aller à l’essentiel du business en provoquant des rencontres d’affaires ciblées et 

formalisées avec des prospects qualifiés. 
 

� FIA HYDROGAÏA – Forum International d’Affaires de l’Eau – Montpellier – 25 au 27 mai 

2011 

  � Oui  � Non 
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Les Rencontres inter professionnelles 

 
Des ateliers de travail et des rencontres en B to B pour de nouveaux projets inter filières 

 

� CONNEC SUD (Tous secteurs) - 2e Forum inter-filières – Région - Juin 2011 - Ateliers de 

travail sur des thématiques inter filières. 
 

  � Oui  � Non 

 

 Seriez-vous intéressés par d’autres cibles inter filières ? 

 

�    Logistique �    High-tech  �    Santé 

 

�    Agroalimentaire �    Vin  �    Equipement Viti-vinicole 

 

Autres :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   

 

 

Les Missions Pays 
Votre étude préalable d’opportunités débouchant sur une mission de terrain pour rencontrer vos 

partenaires potentiels. 

Précisez vos cibles géographiques prioritaires :   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   


